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Presentacion

Estas guias fueron elaboradas en elmarco del “Programa de desarrollo de
competencias PANACU". El cual tiene por objetivo fortalecer la Gestion
Forestal Comunitaria de las OFC de Bolivia, mediante el desarrollo de
competencias que, garanticen la conservacion de los bosques a través
de la implementacién de practicas sostenibles de aprovechamiento y
comercializacién de sus recursos forestales, en los Planes Generales de
Manejo Forestal.

El “Panacd”, es un cesto tejido de hoja de palma realizado por las
comunidades indigenas de tierras bajas, el cual llevan en la espalda a
manera de mochila, en él guardaban y transportaban todo lo esencial
para poder sobrevivir. Inspirado en ello, el programa de desarrollo
de competencias PANACU busca albergar todas las herramientas y
capacidadesnecesarias paraque las OFCtengan competencias adecuadas
para implementar una gestién forestal sostenible, socialmente justa y
econémicamente viable.

De esa manera, el PANACU se vislumbra como un programa abierto y
dindmico, de constante actualizacion desde el punto de vista comunitario,
que permita a las OFC estar a la vanguardia en la gestién de sus recursos
forestales; impulsando el posicionamiento de la Forestaria Comunitaria
de Boliviacomounreferenteinternacional. Laaplicacién de este enfoque
representa un gran desafié para el IBIF, cuyo objetivo principal es que
las OFC se constituyan en actores eficientes y eficaces en la cadena de
valor de la madera a nivel nacional, generando asi beneficios econémicos
para sus comunidades y familias, ademas de aportar a la sostenibilidad y
conservacion de los bosques de Bolivia.

ikt
oy

NATALY ASCARRUNZ
Directora Ejecutiva
IBIF



Glosario

Compray venta

Es un contrato consensual,
bilateral, mediante lo cual
un sujeto obliga a transferir
la propiedad, un bien a favor.

Conciliacion

Es un procedimiento vo-
luntario, en donde las par-
tes que estan involucradas
son libres para ponerse de
acuerdo.

Libro diario

Documento en que se ano-
tan cada dia todas las com-
pras y pagas de servicios.

Efectivo

Se llama al dinero en forma
de moneda o papel para rea-
lizar un pago.

Contrato

Es un acuerdo por el que dos
0 mas partes se comprome-
ten reciprocamente a res-
petar y cumplir una serie de
condiciones establecidas en-
tre partes.

Libro de caja

Es considerado como un li-
bro que permite mostrar el
movimiento de dinero en
efectivo.

Transaccion

Es una operacion mercantil
en la que un vendedory com-
prador acuerdan la transfe-
rencia de la propiedad sobre
algo a cambio de un precio.

Cheque

Es un documento contable
de valor el que la persona au-
toriza a otra sacar dinero de
una cuenta bancaria.



Guia para la firma de
Contratos en
Organizaciones Forestales
Comunitarias

CONTRATO

Proporcionar conocimientos bdsicos para
la conciliacion de contratos de venta de
madera, por parte de las Organizaciones
Forestales Comunitarias.




4. DESARROLLO DE LA GUIA

4.1 ;Qué es un contrato?

CONTRATO.- Es un acuerdo, generalmente

escrito, por el que dos o mas partes se compro- DICCIONARIO
meten mutuamente a respetar y cumplir las JURIDICO
condiciones suscritas en dicho documento.

Un contrato debe cumplir varios requisitos, de
acuerdo al tipo de contrato y las caracteristicas
del bien y/o servicio, producto que se quiere
vender o comprar.

4.2. ;Para qué sirve el contrato?

4.3. Requisitos minimos para la elaboracién de un contrato de compra
y venta.
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4.4 Contenido de un contrato

—

Los contratos escritos, minimamente deberan
establecerse \os siguientes puntos:

PARTES |NTERV|NIENTES. - Dira usted que
Intervienen en el presente contrato.

OBJETO.-En virtud al presente contrato, la
COMUNIART. wersrsssessressrr (Vendedor)

PRECIO Y FORMA DE PAGO. - Las partes contratantes
convienen que el precio que el Comprador pagard
al Vendedor

VIGENCIA. - El presente contrato es computable 2 partir

desu suscripciony tiene vigencia

OBLIGACIONES DE LAS PARTES. - En mérito al presente
contrato, as partes asumen las siguientes obligaciones:

CAUSALES DE RESOLUCI()N DE CONTRATO. -El presente
contrato, podra ser objeto de resolucion, de acuerdo alas
siguientes causales:

CONFORMIDAD. - Ambas partes el COMPRADORY el
VENDEDOR, damos nuestra conformidad.

Paraelc
aso de la co
mpra-vent
Para el nta de mad
et Un(ie un cgntrato de transaccién eesra,
T onvenio por el cual dos parte's
un acuerdo comercial

Dentr
contraotgfj las partes o clausulas de un
e compra venta de madera, se

especifica la modalid
: if idad de pago,
ambién formay condiciones 3e poag?)mada



4.5. Formas de pago (montos, tiempos)

En el PRECIO Y FORMA DE PAGO, las partes contratantes convienen que
el precio que el COMPRADOR pagara al VENDEDOR por los productos
maderables efectivamente entregados serd cancelado en moneda

nacional, y un precio fijado entre ambas partes serd conforme el
siguiente detalle:




4.6 Contenido para un contrato de prestacion de servicios

CONTRATO DE PRESTACION
DE SERVICIOS PROFESIONALES

De las partes: Suscriben el presente Contrato de trabajos profe-
sionales las partes que a continuacion se describen.

Antecedentes: el contratante declara ser propietarios del plan
general de manejo forestal y representante de la

Ubicado en el departamento de , provincia

Municipio de Y que por propia decision contrata los
servicios del ingeniero Forestal,

Objeto del contrato: El objeto del presente contrato es que, El
CONTRATANTE ha determinado tomar los servicios del CONTRA-
TADO para la Ejecucion de los Planes Operativo Anual Forestal.
POAF -2023.y IAPOAF. De cierre, en dos compartimentos.

Precio y su forma de pago: En el presente contrato se establece
un monto por estos servicios la suma libremente convenida
Bolivianos por mes, que se irdn pagando de la siguiente

De la duracién de contrato: E| presente contrato suscrito entre
CONTRATADO y CONTRATANTE, tendra vigencia de
meses.

Responsabilidad del Contratado y Contratante: El Contratado se
compromete a prestar sus servicios al Contratante para ejecutar
las siguientes actividades:

De la aceptacién del contrato: E|l presente contrato es suscrito
voluntariamente por ambas partes, quienes firman en dos ejem-
plares del mismo tenor en sefal de aceptacién y conformidad
con cada una de las cldusulas.

CONTRATANTE CONTRATADO (A)




5.CONCILIACION

5.1. ;Qué es una conciliacién?

Se entiende por conciliacion,
cuando dos o mas partes, consiguen
llegar a un acuerdo, un arreglo o
una conformidad, sobre algo
acordado, celebrado o negociado.

5.2. ;Para qué sirve una conciliacion?

La Conciliacién es un elemento
clave para llegar a un acuerdo
pasivo entre el comprador y vende-
dory asi para cumplir lo suscrito en
la firma del dicho contrato entre
ambas partes con la finalidad de
llegar a un acuerdo mutuo.
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5.3. Elementos necesarios para hacer una conciliaciéon

Los elementos que se requieren para realizar una conciliacion de
un contrato de compray venta de Madera son las siguientes:

Reporte del volumen
despachado segun
su sistema de

Planilla de Despacho Registro base de
datos del SICOB

T T 1 trazabilidad
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